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Abstract 

 

Trade liberalization under the guidelines of trade agreements is presented as an area of opportunity 

for our country to diversify markets. The most important area in this field is the Free Trade 

Agreement between Mexico, USA and Canada (NAFTA). The fact that the U.S. and Mexico brand 

hold a large concentration of commercial transactions for the product market. In the case of fishery 

products the European Union, particularly the Italian market is presented as a great potential for this 

diversification. Therefore in this research the characteristics that make up the European market are 

analyzed, their purchasing power and the advantages and disadvantages of for Mexican exports, 

particularly those derived from seafood. 

 

6 Introducción 

 

Al 2009, el Banco Mundial posicionó a la economía de México como la segunda más grande de 

América Latina (The World Bank, 2010) y el Fondo Monetario Internacional, como la catorceava 

economía más grande a nivel mundial (International Monetary Fund, 2010). La economía mexicana 

se caracteriza por ser una economía de libre comercio, fuertemente orientada hacia la exportación 

del petróleo (Subsecretaría de Comercio Exterior, 2010).  

 

 Es una economía de libre comercio, al basar su comercio internacional en los Tratados de 

Libre Comercio (TLC’s) que ha firmado con 43 países, incluyendo Estados Unidos de Norteamérica 

(EE.UU.), Canadá, Japón, Israel, Unión Europea (EU), así como con países de Centro y Sudamérica 

(Secretaría de Relaciones Exteriores, 2010). 

 

 Como resultado, la economía mexicana responde de manera diferente a como respondería 

cualquier otro país latinoamericano cuando se presenta una crisis económica. Esto se pudo observar 

cuando sucedió la devaluación del peso en diciembre de 1994, meses después de la entrada en vigor 

del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (NAFTA) firmado con los EE.UU. y Canadá 

el 17 de diciembre de 1992. En esta situación el gobierno mexicano recibió el “apoyo” del paquete 

de emergencia que el gobierno de los EE.UU. aprobó para mejorar los indicadores 

macroeconómicos del país. Al mismo tiempo, el gobierno mexicano tuvo la obligación de impulsar 

las exportaciones, generando un crecimiento acelerado de las mismas y obteniendo como resultado 

la amortiguación de la crisis (Esquivel Rojas, J. y Jiménez Víquez, G., 2010).  

 

 En lo que respecta a la inflación y la deuda pública en México, ambas se han logrando 

estabilizar y mantener bajo control. La primera ha pasado de un 35,0% en 1995 a un 5,3% en el 

2009 (The World Bank, 2010).  

 

 La segunda de un 45,7% como parte del Producto Interno Bruto (GDP) en 1995 (Centro de 

Estudios de Finanzas Públicas, 2002), a un 26,5% en el 2009 (Márquez Ayala, D., 2009). Una de las 

medidas parciales para evitar el aumento de la inflación en México es mantener los salarios 

mínimos bajos (Cuevas Ahumada, V. M., y Chávez Gutiérrez, F. J., 2007), en 1995 el salario 

mínimo promedio, basado en las tres zonas, era de aproximadamente USD 1,98 al día y en el 2009 

fue de aproximadamente USD 7,79 al día (Comisión Nacional de Salarios Mínimos, 2010). Es claro 

que esto representa una pérdida en el poder adquisitivo de la población mexicana pero es una de las 

maneras para evitar otra crisis devaluatoria como la que ocurrió en 1976.  

 

 

 Asimismo, la economía mexicana se compone de los sectores primario, secundario y 

terciario. De los tres en el 2009, el sector terciario o de servicios ocupó el 64,51% del GDP, el 
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sector secundario el 30,84% del GDP y el sector primario el 4,65% del GDP (Centro de Estudios de 

Finanzas Públicas, 2010). Una de las razones que origina este alto porcentaje del sector terciario en 

el GDP es el hecho de que México tiene el privilegio de ser uno de los países con una gran 

diversidad y riqueza biológica del planeta, ocasionando que numerosas especies de flora y fauna se 

localicen dentro de su territorio. Lo que hace que se convierta en un atractivo turístico para personas 

provenientes de otros países. 

 

6.1 Antecedentes del problema 

 

Derivado de lo anterior, resaltan tres de los principales problemas que enfrenta la economía 

mexicana: El primero es el alto nivel de dependencia de las exportaciones que realiza a los EE.UU., 

las cuales representan más de la cuarta parte del GDP de México (Subsecretaría de Comercio 

Exterior, 2010). Lo que genera como resultado que la economía mexicana se encuentre fuertemente 

unida a los ciclos económicos de los EE.UU., y que haya sufrido de la ralentización de la actividad 

económica de los EE.UU. tuvo un crecimiento real del GDP de un 3,3% en el 2007, solamente de 

un 1,3% en el 2008 y se contrajo un 6,5% en el 2009 (The World Bank, 2010).  

 

 El segundo problema es que después de la exportación de petróleo, la segunda gran fuente 

de ingreso de moneda extranjera al país es la recepción de remesas enviadas desde los EE.UU., en 

promedio se reciben USD 21 mil millones al año (Banco de México, 2010). 

 

 Y el tercer problema es que el sector primario ocupó el 4,65% del GDP, un porcentaje bajo 

en comparación de los otros dos sectores. Afectado tanto como por el cambio climático y la 

sobreexplotación de los mismos, como por ser parte de una economía de libre comercio en la que 

tiene que enfrentar día a día a una competencia desleal. Teóricamente, se deberían exportar más de 

estos bienes con o sin valor agregado y deberían existir menos restricciones arancelarias y no 

arancelarias al estar respaldado con la firma de los TLC’s.  

 

Delimitación del problema 
 

El objetivo general de este artículo es analizar las características que componen al mercado 

Europeo, un mercado con mayor capacidad económica que los EE.UU. para recibir las 

exportaciones mexicanas y presentarlo como una alternativa para las personas físicas y morales 

mexicanas que realizan exportaciones principalmente de productos pesqueros mexicanos, así como 

cualquier otro bien y/o producto que pretendan exportar. 

 

 Además se analizarán las ventajas y desventajas de las características que presenta el 

mercado Italiano, con la finalidad de conocer el potencial y aceptación para recibir las 

exportaciones mexicanas, principalmente de sus productos pesqueros. Se promoverá la exportación 

en México, tanto entre las personas físicas y morales que realizan actividades de pesca como las que 

realizan otra actividad económica, para hacer de ella una cultura.  

 

 Y se demostrará que existen otros mercados con una capacidad económicamente viable, 

además del mercado de los EE.UU., para recibir las exportaciones de productos pesqueros 

mexicanos, así como de cualquier otro bien y/o producto, como es el mercado Italiano o cualquier 

mercado de los 27 países que forman parte de la Unión Europea. 
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Justificación 

 

Ahora bien, las actividades que se realizan en el sector primario son: agricultura, ganadería, 

aprovechamiento forestal, pesca y caza (Banco de Información Económica, 2010).  

 

 A continuación se analizará brevemente solo los casos de la agricultura y la pesca. En el 

caso de la agricultura con el NAFTA se ha visto más afectada, se redujeron las exportaciones a 

EE.UU. por los aranceles implementados, de los cuales hasta el 2008 fueron liberados algunos 

(Tapia Maruri, J., 2006).  

 

 Asimismo, se han aumentado las importaciones de EE.UU. de bienes como el maíz. En lo 

que respecta a la pesca, la producción ha ido aumentando año con año. Al hacer una comparación 

entre los años 2001 y 2008, se observa que en el 2001 hubo una producción pesquera nacional para 

consumo humano directo de 1’325’785,01 toneladas de peso desembarcado y en el 2008 aumentó a 

1’572’768,09 toneladas de peso desembarcado (Estadística Pesquera y Acuícola, 2010). Esta 

cantidad hace cubre las necesidades de los consumidores del mercado nacional y una parte puede 

ser orientada a los consumidores de mercados internacionales mediante las exportaciones. 

 

 Aunado a estos resultados positivos en la producción, se puede agregar y afirmar que la 

balanza comercial de productos pesqueros no es negativa, se está exportando una mayor cantidad de 

productos de la que se está importando.  

 

 Se observa que en el 2008 se exportaron 253’785 toneladas y solamente se importaron 

128’372 (Estadística Pesquera y Acuícola, 2010). De los cuales, el 36,32% de estas toneladas 

fueron exportadas a los EE.UU.; el 27,38% a Japón, Hong Kong y Taiwán; el 4,10% a España y el 

32,20% restante a diversos países (Estadística Pesquera y Acuícola, 2010), en los que la cantidad de 

toneladas fue menor a los lugares mencionados por lo que no se especifica su destino final.  

 

Supuesto 

 

Es esta situación, la exportación de los productos pesqueros y como el mayor porcentaje de los 

mismos se efectúa hacia los EE.UU. y no hacia otros países, el principal interés de este artículo. 

México cuenta con una balanza comercial deficitaria, en la que se importan más bienes y productos 

de los que se exportan, por lo que si aumentarán las exportaciones de productos pesqueros y otros 

bienes mexicanos a países como Italia, entonces el déficit en la balanza comercial de México 

comenzaría a disminuir. 

 

Marco teórico conceptual 

 

a) Teoría Keynesiana de John Mynard Keynes; y 

b) Modelo de Heckscher-Ohlinn de Eli Heckscher y Bertil Ohlin 

John Maynard Keynes (1883-1946), en su obra La teoría general del empleo, el interés y el dinero, 

publicada en 1936, demostró que un gobierno puede utilizar su poder económico, su capacidad de 

gasto, sus impuestos y el control de la oferta monetaria para paliar, e incluso en ocasiones eliminar, 

el mayor inconveniente del capitalismo que son los ciclos de expansión y depresión.  
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 Según Keynes, durante una depresión económica el gobierno debe aumentar el gasto 

público, aun a costa de incurrir en déficits presupuestarios para compensar la caída del gasto 

privado. En una etapa de expansión económica, la reacción debe ser la contraria si la expansión está 

provocando movimientos especulativos e inflacionistas (Keynes, J. M., 1936).  

 

 Esta teoría nació como respuesta a la Gran Depresión de 1929, es retomada por la crisis 

económica del periodo 2008-2009 que hizo que en países desarrollados como los EE.UU., el 

gobierno tuviera que intervenir aplicando medidas de estímulo económico como la reducción de los 

impuestos y un aumento en el gasto, para lograr una estabilidad.  

 

Por lo que una de las medidas implementadas tanto por los países desarrollados como por los países 

en desarrollo como prioridad en el marco de sus políticas económicas para superar la crisis fue 

impulsar a la exportación.  

 

 En este caso y bajo el principio de la teoría de Keynes, el gobierno otorga subsidios a las 

empresas nacionales, no para que tengan igualdad de condiciones que los competidores 

internacionales, sino para que tengan una ventaja y puedan realizar más exportaciones después de 

que aumentan el ingreso nacional al apropiarse de una mayor parte de las rentas que están en juego 

(Steimberg, F., 2004).  

 

 Al mismo tiempo, la actividad económica de México sufría de una ralentización, al 

encontrarse fuertemente unida con el ciclo económico depresivo por el que atravesaban los EE.UU., 

en donde una de las consecuencias fue que las exportaciones se vieron fuertemente afectadas, por lo 

que el gobierno de México tuvo que intervenir e implementar una serie de medidas para que se 

estimulara el crecimiento económico.  

 

 Al igual que en la devaluación del peso en 1994, el gobierno mexicano tiene la obligación de 

impulsar las exportaciones para generar un crecimiento y amortiguar la crisis, con la diferencia de 

que no se deben realizar a los EE.UU., sino a nuevos mercados.  

 

 El Modelo Hecksher-Ohlin surge de la teoría de la ventaja comparativa desarrollada por 

David Ricardo a principios del siglo XIX. Es en 1919 que Eli Hecksher formula su  teorema, en el 

cual resume al comercio internacional como la escasez relativa de los factores en unos y otros 

países (Sánchez, O.R., 2002).  

 

 En 1933, Bertil Ohlin lo modifica y señala que existen preferencias iguales entre países, 

considera que la productividad de los factores es la misma en todos los países, que los mismos 

bienes se producen de la misma manera en todos ellos y que los bienes distintos se obtienen con una 

proporción factorial distinta. Como resultado, los costos relativos serán diferentes porque tendrán 

distintos precios relativos de los factores y esto es resultado de las distintas dotaciones (Sánchez, 

O.R., 2002).  

 

 Este modelo predijo el intercambio comercial entre los países desarrollados y los países en 

desarrollo, como es el intercambio comercial entre los EE.UU. y México, o entre Italia y México. 

De esto se obtiene que cada país tiene ventajas comparativas y por lo tanto debe explotar el bien que 

utiliza de forma intensiva, en mayores proporciones. Es a través del comercio internacional que los 

países intercambian sus factores abundantes por factores escasos, para que en el medio plazo las 

dotaciones relativas de las mismas en todos los países que están comerciando lleguen a igualarse, y 

con esto también sus posibilidades de desarrollo. 
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 Ahora bien, México cuenta con una ventaja comparativa que es su gran diversidad y riqueza 

biológica, que permite que el sector pesquero pueda producir las cantidades necesarias para 

satisfacer a los consumidores del mercado nacional y del mercado internacional, se observó en el 

2008, año en el que el 36,32% de las exportaciones realizadas fueron destinadas a los EE.UU. 

(Estadística Pesquera y Acuícola, 2010).  

 

 México puede satisfacer las necesidades de los consumidores del mercado internacional, 

pero es importante señalar que el mercado internacional no es solamente el mercado de los EE.UU., 

por lo que este porcentaje se debe reducir y se debe aumentar el porcentaje de exportaciones a otros 

países como es el caso de Italia, el cual dentro de la EU se encuentra en el segundo lugar como 

consumidor de los mismos, como se observa en la Tabla 1. Consumo de productos pesqueros de la 

Unión Europea, 2008 (Bancomext-Itesm, 2008).  

 

Tabla 6 Consumo de productos pesqueros de la Unión Europea, 2008 

 

Pais Euros (Miles) 

Francia 8663,00 

Italia 7841,00 

España  7550,00 

Reino Unido 4078,00 

Portugal  2815,00 

Alemania 2650,00 

Grecia 2166,00 

Belgica  1536,00 

Suecia  796,00 

Finlandia 344,00 

Dinamarca 305,00 

Austria  301,00 

Irlanda 230,00 

Fuente: Bancomext-Itesm 2008 

 

 

 A esto, se le tienen que agregar los problemas que existen dentro del sector pesquero 

italiano, en los que su producción ha registrado una disminución y ha dado como resultado que se 

vean obligados a realizar compras
2
 de países miembros de la EU, lo que hace que se convierta en 

su desventaja comparativa (Fisheries and Aquaculture Department, 2010).   

 

6.2 Marco contextual 

 

El consumidor europeo, es conocido por ser muy conservador, exigente y que conoce de calidad en 

lo que se refiere a productos pesqueros. Además, el producto debe incluir características nutritivas, 

lo que facilita el aumento de la demanda por estos productos.  

                                                           
2
 Se utiliza el término realizar compras, porque no existen las importaciones entre países miembros, la Unión Europea 

es una unión aduanera con libertad de comercio en la que no existen las barreras arancelarias, cuando un país miembro 

de la Unión Europea, Ej. Italia, realiza la compra de un bien o un servicio a otro país miembro Ej. España, se le llama 

adquisición intracomunitaria de bienes. Se utilizará el término importación cuando se efectúe una compra-venta de un 

país que no es miembro de la Unión Europea, Ej. México, con un país que si es miembro de la Unión Europea, Ej. 

Italia. 
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 Otro factor decisivo son los cambios sociales, al insertarse la mujer en el mercado laboral, al 

fragmentarse las comidas en casa, al reducirse el número de hijos por familia y al considerar el 

aumento de personas que habitan solas en casa (Bancomext-Itesm, 2008).  

 

 En Europa, los consumidores están acostumbrados a contar con una gran variedad de 

productos que además cumplen con altos estándares (llegando a la excelencia), lo que les da un 

mayor poder de decisión al momento de comprar y les permite decidir de una variedad de productos 

con alta calidad y con precios competitivos (Bancomext-Itesm, 2008). 

 

 Italia cuenta con un mercado de 60 millones de consumidores potenciales, y a su vez ofrece 

muchas oportunidades para las empresas que están considerando expandirse (Ministero degli Affari 

Esteri, 2010). Gracias a su ubicación en el corazón del Mediterráneo, Italia es un punto importante 

al poder ser conectada por tierra, mar y aire desde el norte al sur de Europa. Ocasionando que se 

llegue a cubrir a los casi 396 millones de consumidores que habitan en el resto de los países que 

componen la Unión Europea, y a los casi 240 millones de consumidores que se encuentran en el 

Norte de África y el Medio Oriente (Invitalia, 2010). 

 

6.3 Método 

 

Recopilación de datos a través de:  

 

 Bases de datos en la web (artículos arbitrados, revistas científicas, etc). 

 

 Sitios web oficiales (Banco de México, Bancomext, Cámara de Diputados, Comisión Nacional 

de Acuacultura y Pesca, Food and Agricultural Organization, International Monetary Fund, 

Secretaría De Economía, Secretaria del Trabajo y Previsión Social, Secretaría de Relaciones 

Exteriores The World Bank). 

 

 En menor medida sitios web sin arbitraje (google, yahoo, etc.). 

 

6.4 Análisis de resultados 

 

A través de la realización de este artículo se comprende que México se encuentra en una situación 

difícil y complicada que ha hecho que los gobiernos de países de primer mundo tengan que retomar 

la teoría de Keynes apoyando y subsidiando a las personas físicas y morales que realizan 

actividades económicas para que no solamente se puedan sostener sino que se mantenga el gasto 

entre  la población y que ha hecho que se logre una estabilidad para superar la crisis económica.  

 

 México juega un papel muy importante en la economía mundial al ser el primer país 

latinoamericano que cuenta con firma de 43 Tratados de Libre Comercio con las principales 

economías mundiales y al contar con una ubicación geográfica estratégica al ser un puente natural 

entre Sudamérica, Centroamérica y Norteamérica; así como sus costas se encuentran cubiertas tanto 

por el Océano Pacífico como por el Océano Atlántico.  

 

 Dentro de México existen zonas que a nivel nacional son líderes productoras de muchos 

bienes que pueden ser exportados a todos los países del mundo. 
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 A pesar de las ventajas antes señaladas, México todavía presenta fuertes debilidades que 

debe superar como son: una mala administración pública que ha mantenido en muchas ocasiones las 

negociaciones de los TLC’s sin hacerse del conocimiento de todas las personas físicas y morales 

que realizan y producen actividades económicas; una falta de cultura por la exportación; la falta de 

conocimiento de mercados con potencial economicamente viable para recibir los bienes; la continua 

y prevalente idea de exportar solamente a los EE.UU.; y la falta del apoyo, asesoría y subsidios por 

parte del gobierno federal. 

 

6.5 Conclusiones y recomendaciones 

 

Por lo tanto, las personas físicas y morales que realizan actividades económicas, principalmente en 

el sector pesquero y que cuentan con un potencial para realizar exportaciones deben de comenzar a 

considerar la diversificación de mercados. Si bien es cierto los EE.UU. pueden ser la opción número 

uno simplemente por la proximidad geográfica con la que se cuenta y con el respaldo del NAFTA, 

pero también se debe recalcar que la crisis que comenzó en el 2007 hizo que el mercado de los 

EE.UU. se convirtiera en un mercado débil para recibir las exportaciones mexicanas.  

 

Así que surge la interrogante: ¿Si México es geográficamente casi 3 veces más grande que 

Italia, tiene más de 100 millones de habitantes en comparación con los casi 60 millones que habitan 

en Italia y son el segundo país que más consume productos pesqueros en la EU, por qué no exportar 

los productos pesqueros a Italia? 

 

 Las relaciones México-Italia se han fortalecido con el paso de los años, iniciaron con  un 

fuerte enfoque de intercambio cultural y poco intercambio comercial pero con la firma del EU-

México FTA el intercambio comercial se ha incrementado, al grado que la balanza comercial 

México-Italia presenta un resultado negativo.  

 

 Italia ha recibido más beneficios con el EU-México FTA en comparación con México, 

incluso la Cámara de Comercio Italiana está ubicada en la ciudad de México, donde las principales 

empresas italianas, más que Inversión Extranjera Directa realizan importaciones a México 

aumentando sus cantidades de ventas.  

 

 Por el contrario, México tiene muchos problemas para entrar al mercado italiano, en primer 

lugar porque como es parte de la EU para que un producto y/o bien pueda entrar se necesita que 

cumpla con una larga serie de normas y requisitos; en segundo lugar porque es uno de los mercados 

más exigentes el consumidor italiano se caracteriza por valorar primero la calidad antes que la 

cantidad.  

 

 Asimismo, exportar a Italia implica los siguientes inconvenientes: se debe hacer una fuerte 

inversión en logística por la distancia que existe entre ambos países, el tiempo de entrega puede 

llegar a ser rebasado del tiempo previsto, existe una larga lista de requisitos, normas sanitarias, 

fitosanitarias e impuestos que deben ser cumplidos y pagados, lo que hace que parezca que no 

existe un Tratado de Libre Comercio entre la EU y México, porque no reduce las barreras no 

arancelarias.  

 

 En lo que respecta a las importaciones de productos pesquera, debe existir un manejo 

adecuado de los mismos, en donde se han establecido normas y requisitos específicos para 

garantizar los estándares de los productos pesqueros frescos, refrigerados e incluso elaborados que 

se pretendan introducir al país. 
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 A pesar de que se escucha y se observa en los medios de comunicación información 

referente al sector pesquero, en donde los representantes de pescadores de barcos camaroneros se 

quejan de no haber capturado buenas cosechas en los últimos años y como esto es consecuencia de 

la sobreexplotación de la pesquería de camarón de altamar,  principal especie que se exporta, 

porque los mismos pescadores no permiten que la especie recupere su ciclo productivo y pueda 

aumentar la cantidad, se captura en época de veda y se realizan capturas cuando se levanta la veda.  

 

Por lo que, retomando al Modelo de Hecksher-Ohlin, hay una ventaja comparativa en la 

producción de camarón de estero en la Zona Sur del Estado de Sinaloa, México para exportarse a 

Italia que reduciría, evitaría la sobreexplotación, permitiría dejar descansar y que se realizada el 

ciclo de reproducción de la pesquería de camarón de altamar; y esta pesquería con un saber y 

presentación diferente al camarón de altamar puede ser exportada a nuevos mercados que estén 

interesados en estos productos pesqueros. 

 

 Existen bienes, productos y/o mercancías producidas en México que cuentan con una 

calidad comparable a la de cualquier "país de primer mundo", el problema radica en el concepto de 

calidad-costo, para un mexicano un bajo costo del producto está por encima de la calidad del mismo 

y para un italiano un bajo costo se puede considerar como baja calidad; para un mexicano un alto 

costo del producto es igual a un producto con excelente calidad y para un italiano un alto costo para 

un producto no es garantía de que el producto sea de excelente calidad; porque los consumidores 

italianos antes de tomar una decisión toman en cuenta la forma, la composición, el origen y todos 

los factores posibles que estén involucrados en la elaboración del producto.  

 

Estas diferencias entre los habitos de los consumidores mexicanos y de los consumidores 

italianos hacen que se considere o no se considere a Italia como un mercado potencial. 

 

 Pero no por esto Italia debe descartarse como un mercado a recibir las exportaciones de 

productos pesqueros mexicanos o considerarse como un impedimento para no realizar la 

exportación, solo demuestra que el EU-México FTA no ha favorecido a México como fue 

prometido por los negociadores de ambas partes.  

 

Las exportaciones mexicanas son rechazadas por los altos estándares que manejan los países 

como una manera para proteger a su propia economía, creando una gran contradicción porque 

muchos de estos países han firmado TLC’s con México. En el ámbito económico, México sufre de 

un déficit comercial creciente, una gran concentración de la inversión, una baja generación de 

empleos y la privatización de las empresas.  

 

 Desde la entrada en vigor del EU-México FTA, el déficit comercial de México con la EU se 

ha incrementado significativamente, pasando de USD 9’439 millones a USD 16’957 millones.  

 

Casi el 90% de las importaciones mexicanas corresponden a bienes intermedios no 

producidos en México, lo que indica una debilidad estructural de la economía que no ha sido 

posible subsanar a pesar del TLC en la que existe una necesidad de importar en mayores cantidades 

que la de realizar mayores exportaciones, lo que genera como consecuencia que las personas físicas 

y morales que componen a las pequeñas y medianas empresas nacionales se vean afectadas al 

inhibirse el desarrollo de las mismas. 
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 En lo que respecta a los programas de apoyo o subsidios del Gobierno mexicano a la 

exportación, sí existen, Bancomext, es la institución financiera responsable de impulsar el 

crecimiento de las empresas mexicanas, principalmente pequeñas y medianas, e incrementar su 

participación en los mercados globales, pero presenta dos problemas: 1-que los apoyos que 

promueve son créditos y la lista de requisitos es larga y 2-esos apoyos no son promovidos a menos 

que una persona física o moral comience a hacer una investigación de manera individual.  

 

 Si el apoyo llega a conocerse por alguna persona física o moral que realice algun tipo de 

actividad económica y se haya decidido a dar el paso a la exportación, para tener acceso al apoyo, 

ser parte del mismo y recibir una resolución favorable deberá esperar un tiempo aproximado de uno, 

dos o tres años, ya que debe cumplir con la lista interminable de requisitos.  

 

Pero no existe una garantía segura de que la persona física o moral pueda recibir este apoyo 

por parte del Gobierno, porque existe corrupción en la burocracia mexicana que hace que si no se 

tienen los “contactos” no se avance en los trámites presentados. A pesar de que en los objetivos de 

Bancomext está el apoyar a las pequeñas y medianas empresas, solo una empresa grande puede 

aspirar a obtener alguno de estos créditos. 

 

 Para finalizar, las personas físicas y morales que tengan una pequeña o mediana empresa y 

realicen actividades económicas deben saber que Italia es un mercado economicamente viable a 

recibir las exportaciones de productos pesqueros mexicanos, por lo que se deben tomar en cuenta 

los siguientes consejos para tener mayores oportunidades de competir en el mismo: tener una visión 

a largo plazo, de entre 2 a 5 años para realizar la exportación, comenzando como una inversión 

dentro de la empresa o sociedad que manejen, lo que significa cumplir con todos los requisitos, 

normas y regulaciones arancelarias y no arancelarias.  

 

Tratar de crear una unidad entre diferentes personas físicas o morales que están 

considerando exportar a diferentes ciudades de Italia para que al momento de realizar la exportación 

sea mediante el uso de un solo envío en conjunto, vía marítima o aérea, compuesto por los 

diferentes productos. 

 

 Tener un almacén, depósito o bodega de distribución reconocido por los agentes aduanales 

en Italia para hacer uso del servicio "just in time". Entregar el producto en algún almacén, depósito 

o bodega reconocido por los agentes aduanales o en la tienda del cliente italiano. Para tener una 

mayor penetración en el mercado italiano, realizar el suministro directo a tiendas, restaurantes y 

tiendas de abarrotes, sin tener que hacer uso de los "brokers". 
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